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.Der Vater erstellt’s, der Sohn erhalt’s, dem Enkel zer-
fallt's”, schrieb Thomas Mann in seinem Roman ,Budden-
brooks”. Nur jeder dritte Familienbetrieb wird an die drit-
te Generation weitergegeben und nur ein Achtel kommt
noch in die Hande der Urenkel. Noch ein Grund mehr, mit
Stolz auf 125 Jahre Firmengeschichte blicken zu diirfen.

Die Geschichte unseres Unternehmens ist wichtig fir
unsere Gegenwart und unsere Zukunft. Nur wenn wir
wissen, wo unsere Wurzeln sind und was wir bisher ge-
leistet haben, kdnnen wir uns neuen Herausforderungen
stellen. Erst die Erfahrung aus 125 Jahren ermdoglicht
unsere schnelle Reaktion in der Gegenwart. Wir kennen
die Anforderungen des Marktes - natirlich auch deshalb,
weil wir aus unseren Erfahrungen die richtigen Schlis-
se ziehen. Und wir mussen uns weiterentwickeln. Wenn
wir nicht jeden Tag etwas Neues lernen und neue Ideen
verfolgen, dann bleiben wir stehen und die Anderen, die
Wettbewerber, ziehen an uns vorbei. Wir miissen also im-
mer in Bewegung bleiben.

Wirsehen uns als Begleiter und Schrittmacherin der tech-
nologischen Entwicklung der Gebaudeklimatisierung im
Interesse der Bediirfnisse unserer Kunden. Wir glauben
daran, dass die Energiewende die Art und Weise, wie wir
Wohn- und Biirogebadude beheizen und kihlen, langfris-
tig nachhaltig verandert und begleiten diesen Wandel
mit unseren Produkten und Entwicklungen. Proprietdre
Insellésungen fiir das Heizen, Kihlen, Befeuchten und
Entfeuchten weichen mehr und mehr integrativen Kili-
makonzepten.,Smarte” Gebdude, in denen die Nutzung
von erneuerbaren Energien und Warmepumpenkonzep-
ten bereits in der Planungsphase beriicksichtigt wird,
sind bereits die Gegenwart.

Wir méchten gemeinsam zurlickblicken, nach vorne se-
hen, aber auch das Hier und Jetzt nicht aus den Augen
verlieren. Gemeinsam mit Partnern, Mitarbeitern und
Gasten feiern wir uns heute. Wir wiinschen Ihnen und
uns ein paar schone Stunden und viele interessante Ge-
sprache.

Wl C. Conk 7 oot

Hans-Alfred Kaut  Christina Kaut-Antos Philip Kaut
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Unsere Entwicklung

Start der Generalvertretung fir Frigidaire Beginn der Generalvertretung
Kihlschranke und Aggregate, eine Tochter fur Cotes-Luftentfeuchter
von General Motors USA. Er6ffnung der und Adsorptionstrockner
Niederlassungen in Diisseldorf und Essen. °
Spezialisierung auf Handel und Einbau ®
von elektrischen Kuhlschranken und Kal- :
teanlagen, Einrichtung eines motorisier- °
i [ ]
ten Kundendienstes Griindung der .
. Niederlassungen o
° Stuttgart & Dresden :
® ° °
b ° °
Grindung der Alfred @ Einstieg Hans-Alfred Kaut und ° °
Kaut Elektrizitatsge- : Neuausrichtung des Unterneh- : e
sellschaft in Elberfeld ° mens: Von einem Handwerksbe- ° :
° o trieb zu einem Spezialanbieter ° °
° : von Kalte- und Klimatechnik, L ®
: ° Luftbe- und  Entfeuchtungs- : :
° ° technik. Ubernahme zahlreicher ° °
° ® Auslandsvertretungen ° °
[ ] ® [ ] [ ]
° ° ® ° °
° ° L ° °
° ° L ) °
[ [ [ [ J [
[ ] [ ] [ ] [ J [ ]
[ [ [ [ [

SO0 O0OODO

[ [ [ [ [

[ ] [ [ ] [ ] ®

[ ® [} [ ] [

° L ° ° °

[ . . . . [ L] [

° Einstieg in den Vertrieb o ° °

° von Befeuchtungstech- ° o °

° nik durch Ubernahme ° ° °

: des Generalvertriebs der : Griindung der :

° Defensor-Luftbefeuchter e Niederlassung °

° o Hamburg °

° ) )

[ ] [ ] [

[ ] ([ ] [ ]

[ ] [ ] [

([ ] (] [ J

[ ] [ ] [

[ [ [ ]

[ .. [

° Ubernahme des °

) Exklusivvertriebs °

° ; L4

. von Sanyo-Klima- o

° systemen i .

° Feierlichkeitenzum 100-jah-

° rigen Bestehen. Ubernah-

b me des Generalvertriebs

¢ fur DriSteem-Luftbefeuch-
Ubernahme der Firma Alfred tungssysteme. Grindung
Kaut & Co. durch die Sohne der Niederlassungen Nrn-
Hans und Alfred Kaut berg und Rostock

4



Griindung der Philip Kaut wird Geschaftsfiihrer
Niederlassung der neu gegriindeten Hans Kaut
Frankfurt GmbH & Co. Der Grundstein fir
die KAUT-Gruppe ist gelegt. Die
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Kaut in der Presse

Warum ist Luftfeuchtigkeit fiir uns
Menschen wihrend der Heiz-
periode von Wichtigkeit?

Durch zu geringe relative Luftfeuchtig-
keittreten folgende Erscheinungen auf;
Die Schleimhéute in Mund, Hals und
Mase trocknen aus und fhre Wider-
standskraft gegen Krankheiten a8t
nach, so dafl Erkaltungen, Husten und
Heiserkeit auftreten. Gesichts- und
Kérperhaut trocknen aus. In den USA
wurde festgestellt, daf die Arbeitslei-
stung bei guter Raumluft um 20 %
ansteigt. Menschen mit Kopfschmer-
zen arbeiten bakanntlich ungem. Dies
sind einige Beispiele wie wichtig heute
die relative Luftfeuchtigkeit nicht nur
aus produktionstechnischen Grinden
sondem auch fir uns Menschen ist.
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Tel. (02 02) 26 820 » Fax 26 82 100
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Wupperial = Berlin * Dresden
Dilsseldorf = Frankfurt * Hamburg
MiEmiberg * Stuttgart

Kellerriume miissen nicht
feucht und muffig sein!

Soe von: Kile Kaul, Abt A12

1892-2003@

LEin  Ghiickauf' nach Wupperital,
= wir werden wigder berichien,
spatestens in 17 Jahren,”
SchiuBworte in KK 51992,
damaliger Berichisanlal war das
100i&hrige Bestehen dar Firma
Alfred Kaut GmbH + Co., Elektri-
Zitdtsgeselschaft, von Alfred
Kaut sen. gegriindet im Jahr
1892, Hewte in der 3. Familian-
gemaration gefilhrt von Hans-
Alfred Kaut als Allgininhaber,

Im Jahr 2003 begeht dieses
raditionsraiche Unternehmen
seinen 111, Geburtstag.

Die Geschiifte bei der Alfred
Kaut GmbH laufen offenbar gut:
BcimM I:ra.dlti;‘.rmllcn guvﬁg‘
nyo-Meeting in
rinlatete Hans-, i K:u:,sden
Auftragseingang des Supersom-
mers 2003 bereits am Abend des
31. A-‘.:?ust iibertroffen zu ha-
ben. Weiteres Eckdatum pas-
send zur Zusammenarbeit mit
Sanyo: Kaut hat den Umsatz seit
der Partnerschaft wvor
20 Jahren um das Siebenfache
gesteigert. Die Probleme, selbst
in einem Jahr mit cinem solch
warmen Juli, benennt Kaut je-
doch auch: Billig-Angebote in
den Supermérklen irritieren
demnach den Fachhandel.

B Kaut
Stattliches Wachstum

Hans Kaut vertreibt Hitachi-Gerite

ELMsTECHNI Neugriindung der Schwesterfirma Alfred Kaut,
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£ den Referenontsekien der Fir«
e e unéer anderem bl
reiche Hiotehs, Banken ond Spar-
kaseen wowie um iel das
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e japanische Firma Hirachi
hat welnerit mehr als 350 Tock-
tenamternchmen und beschilbig

befieschiern wmd Luftesifooch-  rund 384 000 Menschen, el der
tern, allendings sh Samyo-Yer-  Parinerschafl mit dér Hans Kaut
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Vom Stromverkauf @
zur Klimatechnik

Die Firma Alfred Kaut feiert ihr 100fdhriges Jubilium

Umsatzsteigerung bei Alfred Kaut

Die Firma Alfred Kaut GmbH & Co mit Sitz an der Windhukstrale
konnte im Jahr 2000 mit {hren sieben Miederlassungen den Umsatz
gepgeniiber dem Vorjahr deutlich steigern. Mit mehr als 15 Prozent Zu-
wachs emreichte der Umsatz ohne Mehrwertsteuer die Rekordmarke
von fast 54 Millionen Mark. Verantwortlich dafiir waren vor allem der
Trend zur Eco Multi-Split Klimatechnik der exklusiv in Deutschiand
vertriebenen Klimagerite der Firma Sanyo sowie die guten klimati-
schen Verhalinisse im ersten Halbjahe 2000, die eine rege

nach Klimageriten ausldsten,




DYNAMISCHES WACHSTUM

Das Familienuntermehmen A.
Kaut GmbH & Co. Wuppertal,
ein Spezialunternehmen der
Kilte- und Klimatechnik, be-
richtet von einer dberdurch-
schnittlichen Umsatzentwick-
lung im abgelaufenen Ge-
schiifisjahr 1991. Der Jahre-
sumsatz konnte in allen Pro-
duktbereichen deutlich ausge-
weitet werden. Das zeigt sich
besonders in einer dynamischen
Steigerung des Gesamtumsatzes
um rund 40% auf 29 Mill. DM
nach 21 Mill. DM in 1990,

Meben den, seit einigen Jahren
Niederlassungen
Jiisseldorf, Hamburg und

+-=tghenden,

Kassel trugen die neuen Nieder-
lassungen in Dresden und Stutt-
gart nicht unerheblich zu die-
sem Wachstumsschub bei.

Die Geschiiftsleitung ist zuver-
sichtlich, auch im Jahr 1992, in
dem das Unternehmen auf eine

|(0jiihrige  Firmengeschichte
zuriickblicken kann, nochmals
eine zweistellige Umsatzsteige-
rung erzielen zu kiinnen, wenn
auch nicht in der gleichen Hihe
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Regelmalig finden Sie an dieser Stelle ein Befspiel fir gelungene Internetakti-
vithten kleiner und mittelstandecher Untemehmen:

Best-Practice-Beispiel:
Alfred Kaut GmbH + Co. Elektrizititsgesellschaft
Top-Business-Site 2000

115 Jahre Alfred Kaut:
Immer in Bewegung

2006/ 2007: Rekordjahr fir . The Air Company”

Angefangen hat alles 1892 mit der
Grindung der Alfred Kaut Elektrizi-
thtsgeselschaft in der Stadt Elberfeld,
Aus dieser Teit stammt awch der Ur-
sprung der modennene Kilte- und Kli-
matechnik, nachdem 1855 die erste
wirklich betrishssichers Kiltemaschine
entwickelt worden war. Mit der Wei-
terentwickhung in unserem Jahrhun-
dert wurden Anwendungsgebiete in
fast allen Bereichen der gewerblichen
Wirtschaft und des gesellschaftlichen
Letens erschlossen, Sauberkeit, Feuch-
tigheit, Temperatur, akso das Klima der
Lutt, sind mitbestimmend fir die Funk-
tionsfahigkeit wieler Maschinen und
Gerdte sowie in besonderern Mae fir
die Gesundheit und das Wohlbefinden
der Menschen.

Die Firma Kaut sieht als fachspexzifi-
sches Unternehmen seine Aufgabe
darin, das vielfaltige Angebot der In-
dustrie zu sichten, die besten Lisungen

auszuwahlen und an die Kunden zu
vermitteln, Kilte- und Klimatechnik,
Ent- und Befeuchtung sind die Kompe-
tenzen der Firma Kaut.

Die Intermetseite des Unternehmens
wurde mit der Auszeichnung . Top-Bu-
siniess Site 2000° pramiert und st kei-
ne Winsche offen. Die Prisentation
enthdlt umnfangreiche technische Do-
kumentationen, einen  komplexen
Download-Bereich, eine Profisuche so-
wie ginen Marktplatz mit Inseraten fir
gebrauchte Klimagerite, Die Produkt-
bereiche sind dynamisch angelegt. Die
Inhalte aus der Datenbank sind immer
aktuell. der Download-Bereich stellt
alle rebevanten Texte, Daten und An-
leitungen im komfortablen POF-For-
mat bereit. Die Méghichkeit-des News-
letter-Abonnements und Hinweise auf
das  umfangreiche Seminas
runden die Seften ab.

Internet: hitpcliwww.
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Mit Pumpe Energie sparen

In einem alten Wohnhaus im Briller Viertel erprobt

Ein besindruckendes

mwhmmmummu-
werden kiinnen, lleferie

Hauswlirmepumpe, die von der Wapper- :u
faler Firma Hilte Kaui in einens Altbass ins
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nar 478 Stunden und wver- LEit eine Amortisation in rund
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Mark kosten zur Zeit bei Kaut

die beiden Pumpanbiscke. Das

ten, sollten af
schen: Technisch gesehen sind
Wirmepumpen ein  alter
Hut®, und umwerfende Neuig-
kelten in der Honsiruktion
wird es in absehbarer  Teit
nicht geben. Also wird sich
auch bel den Erzeu
trotz der anlaufand
ren nicht allzuviel Endern,
Hans Alfred Kaut rechnet
Rund 12000 mit einer Haltbarkeit seiner
Wikrmepumpen von 15 bis 20
Jahrom. PIS
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trischer Licht-,
Anlagen, Es
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Das Arbeitsgebiel umisbie in
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wirden Anlagem die Firma. Sl erkannten bald dis
Kbeineren, mittleren, aber
griBeren  Umitanges  busgelihet, rumg. Sie befaBlen sich speziell
wie die Slromversorgungszeniin-
len im den Siddten Linnich umd Kallelechnik.
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75 Jahre , Kilte Kaut”
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Energle belafie. Dieses Uniec-

Elektrizitiis-
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gen verkaafon.
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Partner-Portraits

Panasonic

Seit Jahrzehnten gehort die Panasonic-Corporation zu
den weltweit groBten und erfolgreichsten Unterneh-
men der Elektronikindustrie. 496 Unternehmen mit rund
258.000 Mitarbeitern zdhlen zu dem Konzern, der im
Jahr 1918 unter dem Namen Matsushita Electric gegriin-
det wurde.

Panasonic-Werk in Gunma (Japan)

Panasonic-Griinder Konosuke Matsushita gehort zu
den legendaren Personlichkeiten der japanischen Wirt-
schaftsgeschichte. Aus der 1918 in seiner 13 Quadratme-
ter kleinen Wohnung gegriindeten Firma wuchs im Lau-
fe der Jahre ein weltumspannender Elektronikkonzern.
Vom elektrischen Bligeleisen, (iber das kleinste Radio
der Welt, bis zu Waschmaschinen und Fernsehgeraten
gehen zahlreiche Erfindungen der Firma auf sein Wirken
zurlick. Seine Ideen und Philosophien, sein charismati-
sches Management sind die Basis der Erfolgsgeschich-
te des Unternehmens. Der Name Panasonic entstand
Ubrigens im Jahre 1955, aus den Worten ,Pan” (grie-
chisch: alles) und,Sonic” (Schall). Sie sollten den erstklas-
sigen Sound symbolisieren, mit dem sich das Unterneh-
men damals einen Namen in der HIFI-Industrie machte.
Schon Jahre zuvor, 1947, wurde auf Druck der Sieger-
machte des Zweiten Weltkrieges vom Schwager des
Firmengriinders die Sanyo Electric gegriindet, um die
zu groBBe Marktmacht in der japanischen Wirtschaft zu
entflechten.

Wahrend 1974 die Panasonic Aircondition in Deutsch-
land an den Markt ging, GUbernahm Kaut den General-
vertrieb fur Sanyo-Klimasysteme in Deutschland, was zu
einer 25 Jahre andauernden erfolgreichen Partnerschaft
fuhrte. Im Jahr 2011 hatte Panasonic den friiheren ,Ab-
leger” Sanyo Ubernommen. Als logische Konsequenz

10

entstand daraus die strategische Allianz zwischen Pana-
sonic und Kaut. Die Partnerschaft mit Panasonic besteht
inzwischen also schon seit sechs Jahren und wir hoffen
auf viele weitere Jahre der zuverldssigen Zusammenar-
beit.

HITACHI

Seit 2010 besteht die Vertriebspartnerschaft zwischen
Hitachi und der zu diesem Zweck gegriindeten Hans
Kaut GmbH & Co. Die Schwesterfirma der Alfred Kaut
GmbH & Co. vertreibt bundesweit das komplette Pro-
gramm an Klimageraten und Kaltwassersatzen des japa-
nischen Herstellers Hitachi. Hitachi bedeutet frei Gber-
setzt ,Im Sonnenaufgang sieht ein Mann das Zeichen
fur den Aufbruch in eine bessere Zukunft”. Eine ebenso
passende Beschreibung der Ziele beider Partner.

Namihei Odaira griindete Hitachi im Jahre 1910 in To-
kio. Seine Vision war es, Produkte zu entwickeln, die
dem Menschen ein komfortables und produktives Le-
bensumfeld schaffen. Auch Hitachi reiht sich in die Rie-
ge der Traditionsunternehmen ein: Nach 100 Jahren
Firmengeschichte kann das Unternehmen mit Stolz auf
eine beachtliche Produktpalette schauen, die in allen
Lebensbereichen durch hohe Qualitat und Langlebig-
keit Uberzeugt. Die zukunftsgerichtete Strategie des
Konzerns, ermdglicht es dabei, die Bediirfnisse des Men-
schen friihzeitig zu erkennen und zu befriedigen.

Hitachi-Werk in Barcelona (Spanien)

Umweltschutz steht fiir den Kaut-Partner ganz oben an.
Der verantwortungsvolle Umgang mit den Ressourcen
dieser Erde beeinflusst entscheidend Entwicklung und
Produktion der gesamten Produktpalette. In Japan zahlt
Hitachi zu den Top-Five der umweltbewussten Unter-
nehmen und tragt diesen Gedanken weltweit zu den 864



angeschlossenen Tochterunternehmen und ca. 300.000
Mitarbeitern. Philip Kaut versicherte daher schon bei Be-
kanntgabe der neuen Partnerschaft:,Kunden und Nutzer
konnen sicher sein, dass das Preis-Leistungsverhaltnis
stimmt und der Umweltschutz grof3 geschrieben wird.”

Die Hans Kaut GmbH bleibt genau wie ihre Schwester-
firmen Alfred- und CP Kaut der Familientradition treu:
Alles, was die Luft und das Klima verbessert, ist im Liefer-
programm zu finden.

Hisense

Im September 2014 hat die CP Kaut GmbH & Co. deutsch-
landweit den Generalvertrieb von HISENSE Klima- und
Heizsystemen lGbernommen. Das Produktportfolio die-
ses Lieferanten umfasst das gesamte Spektrum hoch-
wertiger Klimasysteme und Warmepumpen.

e |

Die Hisense-Firmenzentrale in Qingdao (China)

Der Name Hisense steht seit Jahrzehnten fiir Innova-
tion und Produkte mit hoher Qualitdt zu einem ausge-
zeichneten Preis-Leistungsverhaltnis. Das Hochtech-
nologie-Unternehmen Hisense wurde 1969 in China
gegriindet und ist ein weltweit fiihrender Anbieter von
Klima- und Heizsystemen, Flachbildschirm-TVs, Haus-
haltsgeratenundmobilenKommunikationsmitteln.Mit17
Produktionsstandorten und sieben Einrichtungen fir
Forschung und Entwicklung rund um den Globus sowie
regionalen Vertretungen in Europa, Nordamerika, Aus-
tralien, Afrika und Sudostasien bietet es seine Produk-
te in Uber 130 Landern an. In Dusseldorf befindet sich
die Europazentrale, weitere Niederlassungen in ltalien,
Spanien und England. Hisense beschiftigt 75.000 Mit-
arbeiter und gilt als einer der beliebtesten Arbeitgeber
im eigenen Land. Der Name Hisense ist auch in Deutsch-
land kein Unbekannter. Dies liegt nicht zuletzt an der

ehemaligen Premiumpartnerschaft mit dem FC Schalke
04, dem Premiumsponsoring fir die UEFA FuBBball Euro-
pameisterschaft 2016 in Frankreich und der FIFA FuBball
Weltmeisterschaft 2018 in Russland sowie die fir die
Australian Open genutzte Hisense Arena in Melbourne.

Bereits ab dem ersten Tag des Generalvertriebs der
Hisense Klima- und Heizsysteme (berzeugte der Pre-
miumlieferant gemeinsam mit der CP Kaut durch
ein beachtliches Produktportfolio fir RAC, PAC und
VRF-Systeme. Design-Wandklimagerdate mit dem
Hisense-typischen LED Gerdtedisplay, Smartphone-
Steuerungen, zukunftsweisendes Kaltemittel R32, was-
sergekihlte- oder auch 3-Leiter-VRF-Klimasysteme so-
wie die Einbindung von bauseitigen Liftungssystemen
in den Kaltekreislauf sind nur einige der Highlights des
weitreichenden Lieferprogramms. Die gemeinsam mit
unseren Kunden und Mitarbeitern gewonnenen positi-
ven Erfahrungen sprechen fiir den hohen Qualitatsan-
spruch von Hisense.

Die hochwertigen Produkte des Partners Hisense sind
heute neben den von unserer Unternehmensgruppe ver-
triebenen Marken Panasonic, Hitachi, Galletti, TECNAIR
LV, DriSteem und COTES fester Bestandteil des Portfolios
und runden das Angebot fiir Neu- und Bestandskunden
sinnvoll ab.

AGalletti

Seit 2011 vertreibt Kaut die Galletti-Produkte exklusiv
in Deutschland. Kaltwassersatze, Warmepumpen und
Geblasekonvektoren erweitern seitdem das Angebot an
maf3geschneiderten Systemlésungen, wodurch sich wei-
tere Moglichkeiten fuir Gebdaudeklimatisierung ergeben.

Die Unternehmen der Kaut-Gruppe und die Firma
Galletti verbindet manches - nicht nur das Thema Klima.
Beide Familienbetriebe sind tiber 100 Jahre alt und Gber
drei bzw. vier Generationen im Familienbesitz.

Die Geschichte von Galletti beginnt im Jahre 1906 in
einem Vorort von Bologna. Als in den 20er Jahren in Ita-
lien der Aufschwung nach den schlimmen Jahren des
Ersten Weltkrieges begann, war Galletti dabei und be-
gann mit der Produktion von Eismaschinen, der erste
Schritt in Richtung Klima und Kuhlung. Die 40er Jahre
brachten das Ende des Krieges und in ganz Italien eine
depressive Stimmung in der Wirtschaft. Auch Galletti
hatte unter dem Krieg schwer gelitten: 50 Prozent der
Fabriken waren durch Bombenhagel zerstért worden.
Aber dennoch setzte sich im Unternehmen der Wunsch
nach Wiederaufbau durch. Bis in die 60er Jahre hinein
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Partner-Portraits

spezialisierte sich Galletti auf die Herstellung von Brem-
sen und belieferte damit die namhaften europaischen
Motorradhersteller. Im dann einsetzenden berihmten
Wirtschaftsboom stieg Galletti in den Markt fiir Hei-
zungen und Radiatoren ein - ein unmittelbarer Erfolg
am Markt. Dies bedeutete den Beginn der ,Jahre des
Wechsels” fiir das Unternehmen und den Eintritt in den
Air Condition-Sektor. Die 90er Jahre wurden von im-
mer neuen technischen Entwicklungen gepragt. 1996,
nach der Eréffnung eines weiteren Neubaus, wurde die
Galletti-Gruppe gegriindet. Sie wurde der flihrende Her-
steller fur Heizterminals und industrielle Klimasysteme
auf dem italienischen Markt.

Firmensitz in Bentivoglio (Italien)

Heute ist die in Bentivoglio ansassige Gruppe ldngst auf
dem Weltmarkt fiir Klimagerate tatig. Uber 250 Mitarbei-
ter sind heute in den Unternehmen der Galletti-Grup-
pe beschaftigt. Auf dem europdischen Markt arbeitet
Galletti mit namhaften Grof3handlern zusammen, so wie
auf dem deutschen Markt mit der Kaut-Gruppe. Es geht
darum, die lokalen Bedirfnisse und Eigenheiten der
Markte zu erkennen und zu bedienen. Nicht nur die Pro-
dukte, sondern auch der Service sollen den Nachfragen
der Markte entsprechen.

Die Zusammenarbeit mit Galletti ist fir die Kaut-Gruppe
seit mehr als sechs Jahren ein unverzichtbarer Bestand-
teil fir die optimale Versorgung der Kunden auf dem
deutschen Markt.

—
TECNAIR LV

Zum 01.03.2017 hat die Kaut-Gruppe den Exklusivver-
trieb fir TECNAIR LV Klimaschranke und Prazisionskli-
magerate in Deutschland tbernommen - ein logischer
Schritt fur beide Unternehmen und eine Bereicherung

12

dazu. Die Produkte von TECNAIR LV, zu denen haupt-
sachlich Klimaschranke mit Direktverdampfung oder fur
Kaltwasser im Leistungsbereich von 6 bis 300 kW geho-
ren, bilden eine perfekte Ergdanzung zu dem bis dato be-
stehenden Produktportfolio der Kaut-Gruppe. ,Auf diese
Weise erweitern wir unsere Produktpalette und bauen
unsere Kompetenzen in Anwendungsbereichen mit ho-
her Prazision von Temperatur und Luftfeuchtigkeit sowie
hohen Anforderungen an die Betriebssicherheit weiter
aus”, so Rainer Frigger, Vertriebsleiter der Alfred Kaut
GmbH & Co.

Der neueste der Kaut-Partner TECNAIR LV (Teil der LU-VE
Group) bietet weltweit seit Uiber 20 Jahren Prazisions-
klimagerdte an und gehért zu den fiihrenden Unter-
nehmen auf diesem Gebiet. Kontinuierliche Forschung
und Entwicklung, die Zusammenarbeit mit Dozenten
der Fakultdt fiir Energietechnik der Technischen Univer-
sitat von Mailand und die standige Aktualisierung der
Arbeitstechniken sowie enge Zusammenarbeit mit den
Vertriebspartnern ergeben ein ausgereiftes Produkt mit
hohem Quialitatsstandard.

Firmengeldnde der LU-VE Group in Uboldo (Italien)

Der Einsatzbereich der TECNAIR LV-Prazisionsklimagera-
te erstreckt sich Uber die verschiedensten Bereiche wie
Daten- und Rechenzentren, Messraume, Labore, Museen,
Archive und Leitzentralen. Die Kooperation von TECNAIR
LV und Kaut hat aufgrund der perfekten Produktsynergie
weitere Moglichkeiten eréffnet, um jetzt und in Zukunft
noch erfolgreicher auf dem Markt zu agieren.

Die Kunden profitieren dabei nach wie vor von der ge-
wohnten Rundum-Betreuung durch Kaut: ,Unsere Kun-
den konnen sich sicher sein: Der umfassende Service
und naturlich die hohe Produktqualitat sind nach wie vor
unser erstes Ziel”, versichert Rainer Frigger. Ganz im Sin-
ne des Firmenmottos,Immer in Bewegung” hat sich Kaut



mit der neuen Partnerschaft einen weiteren Vertriebska-
nal erschlossen. TECNAIR LV profitiert dabei von einem
Partner mit einer Gber 125-jdhrigen Vertriebserfahrung.

driSteem @

Die Geschichte von DriSteem begann 1965 in der Garage
des Griinders Bernie Morton. Dort wurden, anfangs unter
sehr einfachen Verhaltnissen, Dampfbefeuchtungssyste-
me furr den Einsatz in RLT-Anlagen entwickelt. Innerhalb
der vergangenen 52 Jahre hat sich DriSteem dann zu
einem der filhrenden Anbieter von Befeuchtungs-, Ver-
dunstungskiihlungs- und Wasseraufbereitungsldsungen
entwickelt.

Produktions- und Verwaltungsgebdude in Eden Prairie (Minnesota)

Ein wichtiger Erfolgsfaktor von DriSteem griindet auf
den zahlreichen Vertretungen, die die Produkte des Un-
ternehmens weltweit vertreiben. DriSteem produziert
nicht nur standardisierte Befeuchtungssysteme, sondern
bietet auch kundenspezifische Lésungen an. Es werden
spezielle Dampfbefeuchtungssysteme z.B. fiir die Rein-
raumtechnik, adiabate Abluftkiihlung und Hochdruck-
disensysteme fiir die Direktraumbefeuchtung oder zum
Einbau in RLT-Gerdte geplant und produziert.

Viele Entwicklungen von DriSteem und die daraus re-
sultierenden Losungen haben zu mehreren weltwei-
ten Patenten gefiihrt. So war das Unternehmen bei-
spielsweise 1987 der erste Anbieter von elektrischen
Luftbefeuchtern in den USA, die mit Widerstands-
heizelementen betrieben wurden. Dadurch wurde auch
die Moglichkeit geschaffen, entmineralisiertes Wasser,
zum Beispiel aus einer Umkehrosmoseanlage, zu ver-
dampfen. Seit mehr als 20 Jahren arbeiten DriSteem und
Kaut nun partnerschaftlich zusammen. Um das lokale
Know-how und die bestehenden Kontakte von Kaut nut-

zen zu kdonnen, kam DriSteem 1996 auf das Wupperta-
ler Unternehmen zu, welches die Befeuchtungssysteme
seitdem exklusiv deutschlandweit vertreibt. Beide Part-
ner kdnnen stolz auf die vergangenen Jahre blicken und
sehen den bevorstehenden zuversichtlich entgegen.

COTES

Das Unternehmen Cotes wurde im Jahr 1986 gegriindet
und bezeichnet sich heute als weltweit fiihrender Exper-
te auf dem Gebiet der Adsorptionsentfeuchtung.

Cotes ist der richtige Ansprechpartner, wenn es darum
geht, die volle Kontrolle Uber die Luftfeuchtigkeit in
wichtigen Gebduden, Anlagen und Verfahren sicherzu-
stellen. Bei der Verarbeitung hygroskopischer (wasse-
ranziehender) Materialien wird besonders trockene Luft
bendtigt. Eine relative Luftfeuchte von weniger als 45%
lasst einen Kondensationsentfeuchter prinzipbedingt an
seine Grenzen stofen. Mit einem Adsorptionstrockner
lassen sich hingegen extrem niedrige Feuchtewerte er-
reichen.

Produktionsgebdiude in Skaelskér (Ddnemark)

Die Gerate der Firma Cotes bereichern seit 1991 das Pro-
duktportfolio der Kaut-Gruppe um Adsorptionstrockner
flir sensible Prozesse. Gemeinsam konnen beide Partner
auf viele erfolgreich realisierte Projekte zurlickblicken.
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Arbeit ist (nur) das halbe Leben!
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Kaut on tour




Interessante Zahlen

170 Mitarbeiter
15 Auszubildende

insgesamt
17 Jahre ist
der jlngste 39% Umsatzsteigerung
Mitarbeiter in den letzten 7 Jahren

65 Jahre alt ist
unser altester
Mitarbeiter

10 Standorte
deutschlandweit 7 Markenhersteller

8.500 m?
Lagerflache

Ubrigens: Als Interessante-Zahlen-Paradoxon bezeichnet man in der Mathematik ein Paradoxon, das beim Ver-
such entsteht, Zahlen als interessant oder uninteressant zu klassifizieren. Das Paradoxon entsteht nun daraus,
dass es einen in sich schliissigen, wenn auch nicht ganz ernst gemeinten Beweis gibt, der zeigt, dass keine unin-
teressanten Zahlen existieren kdnnen und es somit nur interessante Zahlen gibt...
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Was sagen eigentlich... wir?

,Fur mich ist Kaut seit rund 47
= Jahren: Vorbildlich!”

A Michael Wilcke
(Luftbefeuchtung Wuppertal)

,FUr mich ist Kaut seit diesem
A Jahr: Erfrischend!”
' Michael Puschner
¥ (Backoffice Niirnberg)

,Fur mich ist Kaut seit elf Jah-
ren: Bodenstandig!”

Michael Sass

(Backoffice Frankfurt)

,Kaut steht fur mich seit mehr als 18 Jah-
ren fir: Ein relativ junges Team und eine
junge Geschaftsflihrung!”

Salvatore Oddo

(Auftragsabwicklung Wuppertal)

,Kaut steht flir mich seit sieben Jahren
flr: Ein cooles Betriebsklima!”
Christiane Behnisch

(Marketing Wuppertal)

,Kaut steht flr mich seit fast drei Jahren
fur: Perspektive!”

: Michael Loescher

“ (Luftbefeuchtung Wuppertal)

,FUr mich ist Kaut seit fast vier
Jahren: Familiar!”

Johann Heidt

(Vertrieb Hannover)

,Kaut steht fur mich seit funf Jahren fir:
Gutes Betriebsklima!”

Siegmar Gottschalch

(Vertrieb Dresden)

,FUr mich ist Kaut seit tiber ei-
nem Jahr: Sehr familiar und es
herrscht ein dul3erst angeneh-
mer Umgang unter den Kolle-
gen!”

Lutz Biallas

(Vertrieb Hannover)

,Kaut steht fr mich seit fast 23 Jahren fir:
Spald an der Arbeit durch abwechslungs-
reiche Tatigkeiten!”

Sabine Funk

(Backoffice Berlin)
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,Flr michist Kaut seit Gber flinf
Jahren: Spal3 an der Arbeit - ich
habe mein Hobby zum Beruf
gemacht!”

Eric Erz

(Technischer Vertrieb Stuttgart)

,Fur mich steht Kaut seit 19
Jahren fiir: Zusammengeho-
' rigkeit!”

Anke Benz

(Backoffice Stuttgart)

,FUr mich ist Kaut seit mehr als
funf Jahren: Familiar!”

Marcus Mitiller

(Backoffice Frankfurt)

,FUr mich ist Kaut seit fast 26
Jahren: Schwer in einem Wort
zu beschreiben - aber es ist
schon hier zu sein!”

Maria Stamp

(Einkauf Wuppertal)

,Kaut steht fr mich seit mehr
als elf Jahren fur: Verlasslich-
keit!”

Christian Ehlers
(Produktmanager Galletti Wup-
pertal)

,Kaut steht flir mich seit sechs Jahren fir:
Vielfaltigkeit!”

Nicoletta La Novara

(Sekretariat Wuppertal)

,Kaut steht fir mich seit Gber 26 Jahren

) fur: Hilfsbereitschaft!”
~ Barbara Kopp

(Buchhaltung Wuppertal)

,Kaut steht flr mich seit 29 Jahren fir: Im-
mer neue Begegnungen mit jungen Men-
schen und deren individuelle Entwicklung
wahrend ihrer Ausbildungszeit.”

Gaby Siegert

(Buchhaltung Wuppertal)

,Kaut steht fir mich seit rund einem Jahr
flr: Ein tolles, ehrliches und hilfsbereites
Team!”

Stephan Lipke

(Vertrieb Berlin)

,Kaut steht fiir mich seit iber 25 Jahren
flr: Liebe nette Kollegen und Kollegin-
nen!”

Martina Falkenberg

(Buchhaltung Wuppertal)

19



EINE Familie, VIER Generationen,
IMMER in Bewegung...

... dahinter stecken 125 Jahre Firmen- und Familienge-
schichte, die mit einem eindrucksvollen Referenzobjekt
begannen: Alfred Kaut sorgte mit seinem 1892 als Elekt-
rizititsgesellschaft gegriindeten Unternehmen dafiir, dass
die Stadthalle auf dem Elberfelder Johannisberg mit Strom
versorgt wurde.

Der Beginn einer bergischen Familien- und Firmenge-
schichte, die im Jubildumsjahr 2017 von seinen Urenkeln
Christina und Philip fortgefithrt wird. Sie sind geschifts-
fithrende Gesellschafter unserer

Kundendienst ein - der Begrift ,Kilte Kaut“ wurde damals
gepragt.

Referenzen? Vom Lidl-Markt bis zum

Luft- und Raumfahrtzentrum...

1981 stieg mit dem bis heute aktiven Hans-Alfred Kaut
die dritte Generation ins Unternehmen ein und sorg-
te wiederum fiir eine wegweisende Neuausrichtung des
Geschifts: Er formte aus dem Handwerksbetrieb einen

breit aufgestellten Firmengrup-
pe, die sich heute mit rund 170
Mitarbeiten deutschlandweit als
Vertriebsgesellschaft fiir Klima-
technik betdtigt. An unserem
Stammsitz sind wir fiir Wupperta-
ler Privat- und Geschiftskunden
auch noch als klassischer Hand-
werksbetrieb titig und kiimmern
uns um den Einbau modernster
Kithl- und Beliiftungstechnik.
Der Weg vom ersten Stadthal-
len-Grof3auftrag bis zur Speziali-
sierung heutiger Tage sagt einiges
dariiber aus, wie bergische Bo-
denstandigkeit, Familiensinn und Innovationsgeist nach-
haltigen Unternehmenserfolg pragen kénnen.

1923 iibernahmen mit Hans und Alfred Kaut die S6hne
unseres Firmengriinders das Ruder und gaben dem Ge-
schift sechs Jahre spiter mit der Ubernahme einer Gene-
ralvertretung fiir Kiihlschrinke und Kiihlaggregate eine

Spezialanbieter von Kailte- und Klimatechnik sowie Luft-
be- und Entfeuchtungstechnik. Die Ubernahme des
Exklusivvertriebs fiir Sanyo-Klimasysteme in Deutschland
setzte 1986 einen Meilenstein in unserer Firmengeschichte.
Sie war der Motor fiir weitere Expansion als Partner be-
kannter Hersteller.

Heute vertreten wir in eigens ge-
grindeten Tochterfirmen unter
anderem die Marken Hisense,
Hitachi und Panasonic in Deutsch-
land und kiimmern uns mit eigenen
Fachkriften auch um den Service.
Die Liste aktueller Referenzobjek-
te fihrt entsprechend prominente
Namen - von Lidl-Filialen in ganz
Deutschland tber das Deutsche
Zentrum fiir Luft- und Raumfahrt
in Koln bis zum Amazon-Verteil-
zentrum oder der Barmenia direkt
vor unserer Haustiir. Bei allen Ver-
dnderungen steht eines auch fiir die

Das Kilte-Fachgeschiift in der TannenbergstrafSe

neue Richtung. Sie gipfelte in der Spezialisierung auf den
Handel mit elektrischen Kiihlanlagen und deren Einbau
etwa in Metzgereien oder Lebensmittelgeschiften. Gleich-
zeitig richteten die Briider auch noch einen motorisierten

inzwischen ins Unternehmen ein-
getretene vierte Kaut-Generation
fest: Wuppertal als Standort ist ,,gesetzt“. Das war schon so,
als der Stammsitz an der Tannenbergstraie in Wuppertal
zu klein wurde und man 1994 an die WindhukstrafSe nach
Nichstebreck umzog. Und auch als Kaut 2008 Platz fiir die



neuen Tochterfirmen und ein Lager suchte, fiel die Wahl
auf ein Geldnde in der Stadt, nur wenige hundert Meter
entfernt im benachbarten Industriegebiet am Holker Feld.
~Wuppertal war immer wichtig fiir uns, wir sind hier ge-
griindet worden und daher stark verwurzelt. Fiir uns war
immer klar, dass wir in Wuppertal bleiben®, sagt Christi-
na Kaut-Antos, die der Stadt mit ihrem Engagement als
Handelsrichterin und IHK-Vizeprésidentin auch ganz
personlich etwas zuriick geben und Wuppertals Zukunft
mitgestalten mochte. Als Ausbildungsbetrieb mit aktuell
15 Auszubildenden fiir die Berufsfelder Grof3- und Auflen-
handelskaufmann sowie Mechatroniker fiir Kaltetechnik
leisten wir auflerdem unseren Beitrag zur Nachwuchsfor-
derung in Wuppertal. Neu dazu kommt in diesem Jahr
die Lehre zur Fachkraft fiir Lagerlogistik. Ab Herbst 2017
bieten wir diese Ausbildung erstmalig an und erméglichen
Interessierten den Karrierestart in die Welt der Logistik.

Vorteil fiir Wuppertaler: In der Heimat beraten

wir als Kilte Kaut direkt vor Ort.

Apropos Wuppertal: Wer hier wohnt, kann noch einen be-
sonderen Kaut-Standortvorteil nutzen: ,,Fiir Wuppertaler
sind wir ndmlich sehr gerne immer noch ein Handwerks-
betrieb®, erklart Philip Kaut. ,,Unsere Mitarbeiter kommen
natiirlich auch ins Haus und schauen sich die Einbausituati-
on vor Ort an® Soll heiflen: An der Windhukstrafle kdnnen
sich unsere Privatkunden oder gewerblichen Interessenten
rund um intelligente Klimatisierungslosungen beraten
lassen, die dann von unseren Partnern eingebaut werden.
Eine Gewibhr fiir besonders hochwertige Arbeit. Fiir Grof3-
kunden sind unsere Fachkrifte aus Wuppertal nach wie vor
sehr gefragte Service-Teams im bundesweiten Einsatz. Ge-
rade in Zeiten, in denen Architektur auf viel Glas setzt und
Wintergéirten immer beliebter werden, riickt Klimatechnik
auch bei privaten Bauherren immer mehr in den Fokus.
Die Technik ist inzwischen iibrigens so weit fortgeschrit-
ten, dass mit immer kleineren Gerdten immer grofiere
Wirkung erzielt werden kann und Heizen und Kiihlen mit

Christina und Philip Kaut

ein und derselben Anlage méglich ist. Es gibt also genug
zu tun - sicher auch noch fiir die fiinfte Kaut-Generation,
die in Person von Marie schon am Start ist, aber mit gera-
de einmal sieben Monaten noch etwas Zeit hat, bis sie sich
entscheiden muss, in die Fufistapfen ihrer Mutter Christina
zu treten. Die hatte damals fiir sich beschlossen, ,,dass man
nicht aufgeben darf, was drei Generationen vorher aufge-

v SUCHEN S[ET
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baut haben.“ Schon bei einem Praktikum fand sie heraus,

; dass sie Spafl am
Familienbetrieb hat,
den sie jetzt leitet.
M Bei unserer einzigar-
tigen Geschichte gibt
es natiirlich auch nur
einen einzigen abso-
| lut passenden Ort, an
dem wir mit Thnen
feiern: Die histori-
sche Stadthalle, mit
der vor 125 Jahren
unsere  Kaut-Story
begann.
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MADE IN WUPPERTAL: KAUT WIRD 125

Das Wauppertaler Unternehmen fiir Kilte- und Klimatechnik, deutschlandweit bekannt als ,The Air Company*
feiert in diesem Jahr grof3es Jubildum. Die Geschiftsfiihrung der aktuell vierten Generation blickt gemeinsam
mit Lieferanten, Partnern und gegenwirtig rund 170 Mitarbeitern stolz auf 125 Jahre Firmengeschichte zuriick.
Begonnen als Elektrizi-
tatsgesellschaft, deren
Mitarbeiter und Umsatz
sich stetig vergroflerte,
vereint die Kaut-Gruppe
heute drei Tochterfir-
men. Die Alfred Kaut,
Hans Kaut und CP Kaut
vertreiben unter anderem
hochwertige Produkte der
Marken Panasonic, Hita-
chi und Hisense. Durch
stetige Innovationen und
Entwicklungen bleibt
Kaut, getreu dem Unter-
nehmensmotto, immer in
Bewegung.

Stammbhaus in Elberfeld 1925

IMPOSANTES REFERENZOBJEKT

Die Geschichte von Kaut beginnt mit einem ein-
drucksvollen Referenzobjekt: Die historische Stadt-
halle in Elberfeld (Wuppertal entstand erst tiber _ ; -
30 Jahre spdter) wurde damals von Firmengriinder - e

Alfred Kaut mit Strom versorgt. Der Schwerpunkt Ik ey ‘g o1
seiner Unternehmertatigkeit war anfangs die Instal- L IFI Elmﬁmiﬁ T ‘i“ I'
lation von elektrischen Leitungen und die Montage [EiAMSLSEE i1' | 2 e

von Beleuchtungskérpern und Elektromotoren. Zu
dieser Zeit existierte auch schon eine Tochtergesell-
schaft, die Eifel-Elektrizitats-Werk GmbH, die zahl-
reiche Gemeinden elektrifizierte.
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