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Die Saison ist gestartet

Der Wind weht giinstig

xpanasonic HITACH!

Liebe Leser!

Herzliche FriihjahrsgriiRe aus Wuppertal
an Sie alle! Der Friihling hat uns schon
ein wenig aufgewdrmt, und wir erwar-
ten mit dem uns eigenen Optimismus
nun einen schonen Sommer. Nicht nur
aus personlichen, sondern auch aus
geschéftlichen Griinden. Zwar sind wir
als Lieferant und Sie als Kalte-Klima-
Fachbetriebe nicht mehr so abhangig
von Sonnenschein und Hitze wie friher,
aber fiir unser gemeinsames Geschaft
ist es schon gut, wenn der Sommer
nicht verregnet ist und die Warme friih
einsetzt.

Im letzten Jahr hatten wir einen Super-
Frihling, ehe der Sommer mit seinem
Dauerregen uns fast weggespiilt hat.
Und doch hat die Kaut-Gruppe 2011 ihre
Ziele erreicht. Das erste Geschéftsjahr
nach Ubernahme des Generalvertriebs
von Hitachi verlief ausgesprochen gut.
Mein Bruder Philip und sein Team haben
alles getan, um mit den hochwertigen
Produkten Erfolg am Markt zu haben.
Wie erwartet, war die Entscheidung fur
die Griindung der Hans Kaut GmbH &
Co. die Richtige. Hitachi ist am Markt

etabliert und der Erfolg bleibt nicht aus.
Noch ein neuer Name wird heute in Ver-
bindung mit Kaut genannt: Panasonic.
Die bisherigen Sanyo-Gerdte tragen
zunehmend haufiger den Namen
Panasonic, weil Sanyo eben von Pana-
sonic Ubernommen wurde. Nun arbei-
ten Spitzenleute beider Unternehmen
gemeinsam an den Produkten fir die
Zukunft.

Sie als Kunde werden naturlich auch da-
von profitieren, dass es in der Kaut-Grup-
pe heute die kompletten Produktpa-
letten der beiden grof3ten japanischen
Elektrokonzerne fiir Heiz- und Klima-
technik gibt: Panasonic und Hitachi.

Das lasst uns auf ein erfolgreiches Jahr
2012 hoffen, denn die extrem hohen
Preise fiir Ol und Gas werden auch den
Einsatz von Luft-/Luft-Warmepumpen
befeuern. Unser Vertriebschef Rainer
Frigger nennt sie jetzt schon ,Oko-Heiz-
systeme der Zukunft”,

Unser Portfolio haben wir durch die
Zusammenarbeit mit einem weiteren
Partner noch ausgebaut. Weil wasser-
gefiihrte Heiz- und Kihlsysteme bei
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uns in Deutschland eine hohe Nachfra-
ge haben, vertreiben wir jetzt auch die
Kaltwassersatze, Warmepumpen und
Gebldsekonvektoren des namhaften
italienischen Herstellers Galletti.

Sie sehen also, gemal} unserem Motto
LImmer in Bewegung” tut sich bei Kaut
standig etwas. Freuen Sie sich nicht nur
auf einen schonen Sommer, sondern
auch auf das breiteste Angebot, das wir
Ihnen je machen konnten.

Herzliche GriiSe
Christina Victoria Kaut




Die Geschichte von Galletti

Der neue Kaut-Partner

Verwaltungsgebdude von Galetti

Die Unternehmen der Kaut-Gruppe
und die Firma Galletti verbindet man-
ches - nicht nur das Thema Klima. Beide
Familienbetriebe sind tiber 100 Jahre alt
und Uber drei bzw. vier Generationen
im Familienbesitz. Seit Ende vergange-
nen Jahres verbindet sie auch eine enge
geschéftliche Zusammenarbeit. Kaut
vertreibt die Produkte von Galletti auf
dem deutschen Markt. Der Wuppertaler
Grof3handler hat damit sein Programm
an maligeschneiderten Systemldsungen
in Heiz- und Klimatechnik noch einmal
erweitert. Der italienische Hersteller
aus der Nahe von Bologna hat sich da-
mit den wichtigen deutschen Markt fr
seine Kaltwassersatze, Warmepumpen
und Geblasekonvektoren erschlossen.
Wer ist Galletti? Wir stellen den neuen
Kaut-Partner und seine Firmengeschich-
te vor.

Sie beginnt im Jahre 1906, als Ugo
Galletti in Castel Maggiore, einem Vorort
von Bologna, eine kleine Werkstatt er-
offnete, die sich zunachst mit dem Werk-
stoff Eisen und der Reparatur von land-
wirtschaftlichen Geraten und Traktoren
befasste. Als in den 20er Jahren in Italien
der Aufschwung nach den schlimmen
Jahren des Ersten Weltkrieges begann,
war Galletti dabei und dehnte die Pro-
duktion auf Eismaschinen aus, der erste

Materiallager der Gehdusebleche

Schritt in Richtung Klima und Kihlung.
Erfolgreich, wie sich schon zehn Jahre
spater zeigte. Das Unternehmen expan-
dierte so stark, dass eine 5000 Quadrat-
meter grol3e Fabrik gebaut wurde. Rund
100 Mitarbeiter wurden beschaftigt.
Das war der Beginn einer ,Firmenpolitik
der kleinen Schritte”, wie es Firmenchef
Luigi Galletti bezeichnete.

Die 40er Jahre brachten das Ende des
Zweiten Weltkrieges und in ganz Italien
eine depressive Stimmung in der Wirt-
schaft. Auch Galletti hatte unter dem
Krieg schwer gelitten: 50 Prozent der
Fabriken waren durch Bombenhagel
zerstort worden. Aber dennoch setzte
sich im Unternehmen der Wunsch nach
Wiederaufbau durch. In den 50er Jah-
ren kamen die ersten wichtigen Kunden
und die ersten grof3en Auftrdge. Zu den
ersten Kunden im Metallbereich gehor-
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ten Ferrari (Automobile), Lamborghini
(Traktoren), Carraro, Ducati und die ita-
lienische Staatseisenbahn. Bis in die 60er
Jahre hinein spezialisierte sich Galletti
dann auf die Herstellung von Bremsen
und belieferte damit die namhaften eu-
ropdischen Motorradhersteller. Im dann
einsetzenden berliihmten Wirtschafts-
boom stieg Galletti in den Markt fiir Hei-
zungen und Radiatoren ein - ein unmit-
telbarer Erfolg am Markt.

Dies bedeutete den Beginn der ,Jahre
des Wechsels” fir das Unternehmen und
den Eintritt in den Air Condition-Sektor.
Nach der Konsolidierung auf dem indu-
striellen Heizungsmarkt investierte und
expandierte das Haus Galletti weiter auf
dem Markt fiir Heizungs- und Klimage-
rate. 1980 trat man in eine Partnerschaft
mit einem japanischen Klimagerate-
hersteller ein und versorgte den italie-



nischen Markt exklusiv mit Splitgeraten.
1982 zog die Firma nach Bentivoglio um,
wo man in einem 9000 Quadratmeter
groBBen Gebdude Platz fir weitere Un-
ternehmungen fand.

Die anschlieBenden 90er Jahre wurden
von immer neuen technischen Entwick-
lungen gepragt. 1996, nach der Eroff-
nung eines weiteren Neubaus, wurde
die Galletti-Gruppe gegriindet. Sie wur-
de der fulhrende Hersteller fiir Heizter-
minals und industrielle Klimasysteme

auf dem italienischen Markt. Heute ist
die in Bentivoglio ansdssige Gruppe
langst auf dem Weltmarkt fur Klimage-
rate tatig, sie arbeitet auf einem 45.000
Quadratmeter gro3en Geldnde mit Pro-
duktionshallen, Laboratorien und Bu-
ros. Auch in den Zeiten der Expansion
wurden die Anforderungen an Qualitat
und Sicherheit nicht vergessen. Sie gel-
ten fir alle Produkte, von der kleinsten
Klimaeinheit bis zu den gréBten Anla-
gen. Uber 250 Mitarbeiter sind heute in

Lager der fertigen Produkte

den Unternehmen der Galletti-Gruppe
beschéftigt. In den technisch auf hoch-
stem Niveau ausgestatteten Laborato-
rien (800m?) wird mit den modernsten
technischen Einrichtungen daflr ge-
sorgt, dass der Qualitatsstandard der
Produkte dem hochsten internationalen
Stand entspricht.

70 autorisierte Servicezentren in ganz
Italien, qualifizierte Handler und Installa-
teure sorgen flr einen erstklassigen
Kundenservice, vor und nach der
Lieferung. Ein neues Trainingszentrum
halt mit theoretischen und praktischen
Kursen alle Beteiligten auf dem neue-
sten Stand. Die Kommunikation und
Werbung fiir die hauseigenen Produkte
wird unter Einsatz aller Moglichkeiten,
vom Fernsehen bis zu Fachzeitschrif-
ten, mit groBem Aufwand betrieben.
Drei Prozent des Umsatzes werden da-
fiir ausgegeben - unter der Uberschrift:
.Die beste Werbung ist lhre Zufrieden-
heit.”

Die Gruppe kann heute eine Liste von
1,5 Millionen verkauften Gerdten und
250.000 installierten Split-Anlagen vor-
legen - aus 10 Jahren erfolgreicher Ent-
wicklung ihrer Produkte.

Auf dem europadischen Markt arbeitet
Galletti mit namhaften GroBhandlern
zusammen, so wie nun auf dem deut-
schen Markt mit der Kaut-Gruppe. Es
geht darum, die lokalen Bedirfnisse
und Eigenheiten der Markte zu erken-
nen und zu bedienen. Nicht nur die
Produkte, sondern auch der Service
sollen den Nachfragen der Markte ent-
sprechen. Was das fiir den deutschen
Markt bedeutet, stellt Kaut nun in einem
80seitigen Katalog vor, der das komplet-
te Programm von Kaltwassersatzen fir
die Innen- und AuBlenaufstellung Gber
Warmepumpen und Umwalzpumpen
umfasst.

Fir Hans-Alfred Kaut ist die Zusammen-
arbeit ein weiterer Schritt auf dem Weg
zur optimalen Versorgung der Kunden
auf dem deutschen Markt.




Die Kombination macht’s

Warmeverschiebung in einer radiologischen Praxis

Modernste Klimatechnik verbirgt sich hinter der unscheinbaren Fassade

Wenn man {ber VRF-Klimatechnik
spricht, denkt man oft an die Standard-
Klimatisierung eines Hotels oder eines
Birogebdudes in den Sommermo-
naten, die aufgrund der GroéBenord-
nung nicht mehr tber herkdmmliche
Split-Gerdte abgedeckt werden kann.
Heutzutage sind die Anspriiche an ein
System deutlich hoéher, denn je nach
Nutzungsart befinden sich in einem
Gebdude Menschen und hochwertige
Technik zugleich. Dies fiihrt zu dem Er-
gebnis, dass z.B. innerhalb des Gebau-
des zeitgleicher Kiihl- und Heizbedarf
besteht, oder sogar dazu, dass der Kihl-
bedarfin einem Raum parallel Gber zwei
verschiedene Medien (Luft und Wasser)
fur Mensch und Maschine abgedeckt
werden muss. Dass die VRF-Technik
noch weitaus mehr kann als Standard-
Klimatisierung, soll das folgende Projekt
veranschaulichen.

Anforderungen des Gebdudes an die
einzusetzende Technik

Bei dem Objekt handelt es sich um die
Disseldorfer Praxis des Medizinischen
Versorgungszentrums (MVZ) /Radiologi-
schen Netzwerks Rheinland (RNR) in der
Luegallee Diisseldorf, die nach umfang-
reichen ModernisierungsmalBnahmen
die Tore zu ihren neuen Praxisraumlich-
keiten gedffnet hat. Die Praxis mit den
Schwerpunkten in den Fachbereichen
Radiologie und Neurologie besteht
aus einem Warte- und Anmeldebereich

sowie aus einzelnen Untersuchungs-
raumen, die mit hochmodernen tech-
nischen Gerdten ausgestattet sind. Mit
der Modernisierung der Praxisflaichen
und Gerdtschaften wurde gleichzeitig
nach einem Konzept gesucht, mit dem
alle Anforderungen liber ein System er-
fullt werden kdnnen.
Im Einzelnen stellen sich die Anforder-
ungen wie folgt dar:
- Kiihlung und Beheizung der Warte-
und Anmelderdume
- Kiihlung des Kiihlkreislaufs der
Tomographen Uber Kaltwasser-
module
- Kiihlung und Beheizung der Raume
Uber ein RLT-System
Als Generalunternehmer ist die Rotter-
damm Bau GmbH verantwortlich. Nach
einer gemeinsamen energetischen
Betrachtung, in Verbindung mit dem
Planungsbiro Huber Ingenieur-Technik
GmbH, dem Key Account Manager aus
dem Hause Alfred Kaut GmbH & Co.
und dem ausflihrenden Installationsbe-
trieb KKL GmbH aus Disseldorf wurde
schnell klar, dass ein 3-Way VRF-System
die optimale Losung fir diesen Anwen-
dungsfall darstellt.
Beschreibung des eingesetzten
VRF-Systems
Bei dem Objekt handelt es sich um ein
mehrstdckiges, historisches Gebdude,
welches unter Denkmalschutz steht,
womit einhergehend die Aufstellung

der AuBeneinheiten einen wichtigen
Punkt in diesem Zusammenhang aus-
macht. Durch den modularen Aufbau
der dezentralen Eco-i VRF-Baureihe
lassen sich solche Herausforderun-
gen exzellent 16sen. In diesem Fall bot
sich die Moglichkeit an, einen Anbau
im Hof des Gebdudes zu nutzen. Die
dezentralen VRF-Module wurden an
diesem Gebaude auf einer Hohe von
drei Metern befestigt, so dass es nicht zu
Einschrankungen der Parkplatzsituation
im Hof kommt und ebenso der Denk-
malschutz berlicksichtigt wird. Instal-
liert wurden insgesamt drei kéltetech-
nisch voneinander getrennte Systeme.
Zwei KAE-3WAY34 Eco-i Systeme
mit jeweils 96kW Kuhl- und 108kW

Blick auf die Ventilatoren der AulSeneinheiten

Heizleistung, bestehend aus drei Ein-
zelmodulen. Fir den vermieteten, an-
derweitig genutzten Teil des Gebaudes,
wurde ein 2-Way Eco-i System SPW-
C905DXHN8 mit 28kW Kiihl- und 31,5kW
Heizleistung gewahlt. Desweiteren galt
es zugleich zu beriicksichtigen, dass
sich das Gebaude in einem Mischgebiet
befindet und somit die Schallpegel-
werte der Aufleneinheiten bestimmte
Grenzwerte nicht Uberschreiten dirfen.
Durch die programmierbare Flister-
modusoption an den AuBeneinheiten
und dem sorgfdltig gewahlten Aufstel-
lungsort wurde dem von Beginn an
Rechnung getragen. Das erste Ober-
geschoss wird komplett tber eine KAE-
3WAY34 versorgt. Die Raumklimatisie-
rung der Warte- und Behandlungszim-
mer sowie der Arztezimmer erfolgt tiber
13 VRF-Kassettengerate, die je nach Be-
darf, sowohl fiir die Kiihlung als auch fiir
die Beheizung genutzt werden. Durch
die vorhandene Zwischendecke konn-
ten die Gerate optimal in die moderne



Raumoptik integriert werden. Zusatzlich
wurden flUr die Raume, in denen MRT-
Gerate stehen, zwei VRF-Kanalgerate
installiert, da innerhalb dieser Raume
keine anderen technischen Geratschaf-
ten installiert sein diirfen, um mdgliche
Storeinfliisse zu vermeiden.

Das zweite System versorgt das Direkt-
verdampfungsregister in der Liftungs-
anlage mit 40kW Kihlleistung Uber
ein EKFEV56DC und weitere neun VRF-
Wandgerite, die Warte-, Arzte- und
Sonographieraume abdecken. Das
dritte System versorgt Teile des dritten
und vierten Obergeschosses sowie das
ausgebaute Dachgeschoss mit 13 VRF-
Wandgeraten. Da die Raumlichkeiten
vermietet sind, erlaubt dieses System

Kassettengerdt im Flurbereich

einen vollig unabhdngigen Betrieb
innerhalb des Gebdudes. Die Wahl fiel
hier auf ein 2-Way-System, da dieser
Gebaudetrakt als Biiroflache genutzt
und nur entweder gekiihlt oder beheizt
wird.

Besondere Aufgabenstellung zur
Kiihlung der Tomographen

Der vorhandene Tomograph hat einen
eigenen  Stickstoff-Kiihlkreislauf. Da
der Stickstoff im Bereich von 20°C ver-
dampft, wird Uber die Kiihlung sicher-
gestellt, dass dieser Grenzbereich nicht
Uberschritten wird. Die Kihlung des
Stickstoffkreislaufes erfolgt tber einen
1000 Liter Pufferspeicher, der Uber das
Kaltwassermodul SGP-WE170M1  mit
50 kW Kiihlleistung gespeist wird. Dies

garantiert, dass vor allem im Betrieb des
Tomographen immer genligend Kiihl-
leistung abrufbar ist.

Perfekte Integration der Wandgerdte in das Raumdesign

Kombination mit der Liiftungsanlage
Die Luftungsanlage besteht im Kern
aus einem Rotationswarmetauscher mit
Feuchte- und Warmeriickgewinnung
zur Aufbereitung der AuBenluft im
Sommer wie im Winter. Direkt dahinter
befindet sich ein 40kW Direktverdamp-
fungsregister, das Gber ein Verdampfer-
Kit EKFEV56DC, je nach Bedarf, fir das
Nachbereiten der vorkonditionierten
Luft eingesetzt wird. MalBgeblich ist
hier die Anforderung an die Zulufttem-
peratur, die im Sommer- wie im Winter
18°C betragen soll. Dem ubergeordnet
ist eine DDC / Fabrikat Kieback & Peter,
die die Gesamtregelung der RLT-Anlage
Ubernimmt. Fur den Fall, dass die DDC
das Rotationsrad aufgrund von ausrei-
chender Zulufttemperatur von 18°C und
somit nicht erforderlicher Warmer(ick-
gewinnung stoppt, ist eine zusatzliche
Befeuchtungskammer vorgesehen.
Funktionsweise eines 3-Way Systems
Das 3-Way-System arbeitet nach folgen-
dem Prinzip: Im Gegensatz zum 2-Way-
System gibt es nicht nur die Moglichkeit
zu kiihlen oder zu heizen, denn beide
Modusarten konnen zeitgleich inner-
halb des 3-Way-Systems betrieben
werden. Die AuBeneinheiten verfligen
Uiber drei Leitungen, die mit sogenann-
ten  Umschalteinheiten  verbunden
werden: eine Flissigkeitsleitung, eine
Saugleitung und eine Heigasleitung.
Daraus resultierend agiert die Innenein-
heit als Verdampfer im Kuhlfall oder als
Verflissiger im Heizfall. Umso mehr In-
neneinheiten des Systems heizen, desto

weniger Verflissigungsflache wird tiber
die AuBeneinheit bendtigt. Dadurch,
dass der WarmedUbertrager der AuBBen-
einheit in drei Abschnitte aufgeteilt ist,
kann die Verflissigungsleistung der
AuBeneinheit um die Menge der im
Heizmodus laufenden Inneneinheiten
reduziert werden. Und genau hier setzt
die Warmeverschiebung ein, denn die
Abwidrme aus dem Kihlprozess wird
nun nicht mehr an die AuBenluft abge-
geben, sondern an die Inneneinheiten
fur die zu beheizenden Raume, so dass
innerhalb des Gebaudes keine Warme
verschenkt wird. Flrr den geplanten Aus-
bau der Praxis die optimale Wahl.
Zusammenspiel von Invertertechnik
und Anlagensteuerung

Die Einzelmodule der VRF-AuBenein-
heiten verfligen alle, unabhangig von
der Bauart, Uber einen DC-Inver-
ter Verdichter, mit dem eine stetige
Leistungsanpassung an den aktuellen
Bedarf der einzelnen Inneneinheiten
realisiert wird. Sind also nur sieben von
zehn Inneneinheiten in Betrieb, stellt
die AuBeneinheit auch nur 70% der
Kuhl- oder Heizleistung zur Verfiigung.
Jeder Verbraucher bestimmt mittels
Infrarot- oder Kabel-Fernbedienung
individuell seinen eigenen Bedarf. In
das Steuerungs-Bussystem wurde Uber-
geordnet eine System-Fernbedienung
SHA-KC64AGB integriert, mit der sen-
sible Bereiche wie z.B. die MRT-Raume
liberwacht werden. So besteht fiir den
Haustechniker jederzeit die Moglichkeit,
in das System einzugreifen oder nicht
genutzte Gebaudetrakte abzuschalten.
Insgesamt eine runde Sache

Die Kombination aus externer Warme-
erzeugung sowie dem daraus resultie-
renden Kihlbedarf auf der einen Seite
und dem gleichzeitigem Warmebedarf
fur die Warte- und Sozialraume auf der
anderen Seite wurde hier mit einem
System realisiert , das darauf ausgelegt
wurde, so wenig Warme zu verschenken
wie méglich. So kann man den CO,-Aus-
stol3 auch reduzieren!

Information:
Miguel Franco, Key Account Manager
Mihael Gracin, Produktmanager Klimatechnik
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Kaut-Gruppe auf SHK in Essen

Zukunftsorientiert

Was darf es sein? Panasonic, Hitachi, Galetti: Wir haben das komplette Spektrum

Die Kaut-Gruppe stellte sich auf der
SHK Essen eindrucksvoll vor. Auf
dem Messestand in Halle 3 konn-
ten sich die Fachbesucher von dem
Uberzeugenden Produktportfolio
der Kaut Gruppe Uberraschen lassen.
Nichtwenigerals 5 Themenschwerpunk-
te wurden dem interessierten Publikum
prasentiert. Hierzu gehoérten die Produk-
te der Befeuchtungstechnik, die Gerate
des Unternehmensbereiches Entfeuch-
tungstechnik und das Portfolio des japa-
nischen Gerateherstellers HITACHI, fur
den die Hans Kaut den Generalvertrieb
erfolgreich Gbernommen hat. Mit Luft-
Wasser- und  Brauchwasserwarme-
pumpen sowie direktverdampfenden
Systemen fir die moderne Gebaudekli-
matisierungwurdeeinnurkleinerTeildes
HITACHI-Lieferprogramms ausgestellt.
Die Alfred Kaut zeigte erstmalig die
Produkte des italienischen Herstellers
Galletti. Gebldsekonvektoren, Raum-
regelungen,  Luft-Wasser ~ Wéarme-
pumpen und Kaltwassererzeuger bis
> 500 kW bilden ein komplettes Pro-
gramm fur diesen Anwendungsbe-
reich. Seit Dezember des letzten Jahres
ist PANASONIC in das Lieferprogramm
der Alfred Kaut mit aufgenommen. Im
Zuge der Ubernahme von Sanyo durch

PANASONIC beweist Kaut wieder einmal
Professionalitdt. Neben den hochwerti-
gen Aquarea Luft-Wasser Warmepum-
pen wurde bereits die Aussicht auf die
neuen ETHEREA Raumklimagerateserie
gegeben. Ebenfalls durfte ein Eco-i VRF
System auf dem Kaut Stand nicht fehlen.
Das bekannt hochwertige Produkt fir
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Design-serie
Cut Out

Utopia IVX

Invertar

Kundenberatung am Objekt

die gewerbliche und hocheffiziente Ge-
baudeklimatisierung in 2- oder 3 Leiter
Variante zum monovalenten Heiz- und
Kiihlbetrieb wird in seinen Wurzeln seit
der Markteinflihrung im Jahre 1994 er-
folgreich im deutschen Markt betreut
und vertrieben.

Information: Guido Jansen

Zeitlos elegant prdsentierte sich der Kaut Stand



Continental: Komfort hat Vorfahrt

Technische Vielseitigkeit des Hitachi-Systems stellte Kunden zufrieden

Im Februar/Marz 2011 wurde das Projekt
,Continental” in Dortmund durch die
Firma Kalte-Klima Schrader aus Witten
realisiert.

Die Firma Schrader wurde im Jahr 1962
von Erich Schrader gegriindet und ist
im Bereich der Kalte- und Klimatech-
nik tatig. Im Jahr 1996 lbernahm Jorg
Schrader nach Abschluss seiner Meister-
prifung die Geschéftsfiihrung und fiihrt
das Unternehmen bis heute erfolgreich.
Continental in Dortmund ist ein langjéh-
riger Kunde von Kalte-Klima Schrader.
Verschiedenste Klimatisierungsprojek-
te vertieften die Geschaftsverbindung.
Continental in Dortmund gehért zu ei-
ner der groBten Zulieferer fir die Auto-
mobilindustrie in der Region.

Anfang 2011 kam es zu einer neuen An-
frage seitens Continental an die Firma
Schrader. Die Aufgabe bestand dar-
in, ein Grofraumbiro mit umlaufen-
den Einzelburos zu klimatisieren. Die
Planung und Auslegung der Klimaan-
lage erfolgte durch die Firma Schrader
in Zusammenarbeit mit der Hans Kaut
GmbH & Co. Nach einer Ortsbesichti-
gung und anschlieBender Auslegung
wurde beschlossen, bei dem Projekt
den personlichen Komfort des Nutzers
in den Vordergrund zu stellen und eine
optimale Lésung fiir die Klimatisierung
des GroBraumbiiros in Kombination mit
den Einzelbiiros zu finden. Die hohen
Warmelasten des GroBraumbliros soll-
ten Uber das IVX System von HITACHI
abgefiihrt werden, da hier eine Einzel-
regelung der Inneneinheiten moglich
ist, was die enorme technische Vielsei-
tigkeit dieses Systems auszeichnet. Bei

Das Verwaltungsgebduder der Continental in Dortmund

den insgesamt sieben Einzelbiros ent-
schied man sich flr ein VRF-System von
HITACHI aus dem Hause Kaut. Hierdurch
konnte dem Kunden der bestmdgliche
Nutzen und Komfort mit den geringst
moglichen Investitionskosten geboten
werden.

Die Besonderheit bei der Klimatisierung
des GrofBraumbiiros stellt die kaltemit-
telkreistibergreifende  Zonenregelung
dar. Dies bedeutet, dass drei Zonen mit
jeweils zwei bis drei Innengeraten zu-
sammengefasst wurden und mit einer
Kabelfernbedienung betrieben werden.
Durch die Flexibilitat des HITACHI- Sys-
tems kdnnen Inneneinheiten verschie-
dener Kaltekreise zu einem Regelkreis
zusammengefasst werden.

Ein weiterer Vorteil des IVX-Systems
in Kombination mit einer VRF-Anlage
besteht darin, dass beide aus der Serie
FreeSystem von HITACHI entstammen
und somit alle Innengerate untereinan-
der kompatibel sind.

Insgesamt wurde eine Kalteleistung
von ca. 60kW verbaut, welche sich auf

Eine unauffillige Aufstellung der AuBengerdte war problemlos méglich

Hier stimmt das Klima

drei AuBengerate (2 x IVX, 1 x VRF) und
insgesamt 16 Innengerate aufteilt. Das
Groraumbiiro wurde mit rastertiber-
greifenden Klimakassetten (RCI) ausge-
stattet, die Einzelblros mit Euro-Raster-
Kassetten (RCIM).

Jorg Schrader:

«Die Flexibilitat des IVX-Systems und der
glinstige Preis bei gewohnt guter Hita-
chi-Qualitat konnten letztendlich den
Kunden Uberzeugen. Und auch heute,
nach erfolgreicher Inbetriebnahme und
einem Jahr Betriebszeit ohne Stoérun-
gen, ist der Kunde mit dieser Losung
sehr zufrieden.”

Ausflhrende Firma:

Kalte-Klima Schrader, Witten

Kontakt: Jorg Schrader,
Tel.:02302-18008

Information: Sven Degener




Kaut-Gruppe wachst weiter

Neue Mitarbeiter

Alfred Kaut & Co.

Ernst Cichowitz (45) verstarkt seit Marz
das Wuppertaler Vertriebsteam im
Bereich Kaltwasser. Ernst Cichowitz hat
das Kaltehandwerk bei der Fa. Hartleb
in Koln gelernt, ist Kalteanlagenbauer-
meister und war zuvor Serviceleiter
beim Dresdner Kiihlanlagenbau in Koln
sowie Bereichsleiter Facility Service bei
der Fa. Otto Luft- und Klimatechnik.

Hans Kaut & Co.

Andreas Albert (35) verstarkt ab Mit-
te April die Stuttgarter Niederlassung
der Hans Kaut im Vertrieb. Der gelernte
Kalteanlagenbauer bringt Erfahrungen
aus seiner Zeit bei den Unternehmen
Vissmann, Airwell und Faceo mit.

Eric Erz (26) ist seit Marz in der
Niederlassung Stuttgart als technischer
Vertriebsmitarbeiter tatig. Der gelernte
Kélteanlagenbauer hat, nach diversen
Arbeitserfahrungen im Ausland, das
Studium zum staatlich gepruften Tech-
niker fir Heizungs-, Liftungs- und Kli-
matechnik in Ulm abgeschlossen. Er war
zuvor bei der Fa. Griin und Popp und zu-
letzt bei der Fa. Prestle in Biberach tétig.

Uwe Mahlke (53) unterstirzt ab April das
Vertriebsteam im Raum Hannover. Der
Diplom-Ingenieur der Versorgungstech-
nik sammelte nach ersten Erfahrungen
als Niederlassungsleiter eines Ingenieur-
biros Vertriebserfahrungen bei Polenz,
Clivet und Airwell.

Rainer Giinzel (51) unterstitzt als
Planerberater ab April die Niederlassung
Frankfurt. Der erfahrene Vertriebsmann
war zundchst viele Jahre fir die Fa. Wolf
Klimatechnik in Mainburg tatig, bevor
er 2001 als Verkaufsberater zu Airwell
wechselte.

Uwe Porath (29) verstarkt seit Marz das
Back-Office der Niederlassung Frank-
furt. Der gelernte Grof3- und Auf3en-
handelskaufmann blickt auf jahrelange
Erfahrung bei der Fa. Brillux zuriick.
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